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Mit Erdbeeren fing alles an

VON NIKIAS SCHMIDETZKI

WENDENBORSTEL. Als in
den 90er-Jahren drei Fami-
lien aus Wendenborstel die
ersten gemeinsamen Schritte
gegangen sind, ahnten sie
vermutlich noch nicht, dass
sie noch 25 Jahre spéter voll
im Trend sein wiirden. Als ei-
ner der ersten Hofladen im
Landkreis besteht er mnoch
heute, Denn Produkte aus der
Region, die keine weite Reise
hinter sich haben und geme
auch nur zur Saison verfiig-
bar sind, iegen mehr denn je
im Trend.

Dabei beruht es tatsdchlich
auf Kundenwiinschen, dass
sich die Familien Freymuth,
Stute und ThieBe 1995 zu
dem Projeki zusammengetan
hatten. ,Immer wieder haben
uns Kunden gefragt, ob wir
nicht auch auBerhalb der Sai-
son dffnen konnten", erinnert
sich Heike Stute. Sie zieht mit
Sabine Freymuth und Elke
ThieBe die Féaden. Mit ihrem
Mann Heiner fiihrt sie seit
1988 schon eine Erdbeerplan-
tage. Ihr Vater hatte schon
Kartoffeln iiber einen Selbst-
bedienungsstand an der Stra-
Be verkauft. Das Potenzial
war also da. Und nun sollte
vor 25 Jahren das Experiment

.Hofladen" starten. Zunachst
mit einem Verkaufsstand auf
dem Hof an der HauptstraBe.
Noch im Herbst machten sich
die Eheménner, neben Hei-
ner Stute noch Friedrich Frey-
muth und Otto ThieBe, daran,
eine Scheune umzubauen:
Das Geschaft befand sich fort-
an in einem witterungsfesten
Laden.

Dort bieten sie heute tiber-
wiegend Produkte aus der
Region an, vieles aus dem

Frische Produkte und Selbstgemachtes gibt es im Hofladen.
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eigenen Anbau oder von be-
freundeten Hofen. Nur we-
nige Sachen kommen von
weiter weg; die Weine etwa.
Nach und nach hat sich das
Sortiment vergroBert. ,Es
sind auch schon Verkéufer
auf uns zugekommen”, sagt
Elke ThieBe. Sie wollten ih-
re Produkte {iber den Hofla=
den vertreiben. Die miissen
ins Konzept passen: Keines-
falls soll es im Wendenbors-
teler Hofladen importierte

Seit 25 Jahren betreiben drei Familien den Hofladen in Wendenborstel
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Ware geben. Dann warten
sie lieber ein bisschen, ha-
ben dafiir aber Produkte oh-
ne weiten Weg in den Rega-
len.

Neben Dingen, die ganz-
jahrig zu haben sind, sei vor
allem die Nachfrage nach
Saisonprodukten groB, sagt
Sabine Freymuth. Beobachtet
hat Heike Stute auch: ,Die
Kundschaft wird jiinger. Es
gibt immer mehr Menschen,
die ganz bewusst einkaufen

und auch mal nach Rezepten

__fragen.”

Die Zusammenarbeit fiir
den Hofladen ist nicht die
Einzige. Zusdtzlich haben
sich die Familien — dann noch
gemeinsam mit weiteren — zu
einer Gesellschaft fiir Acker-
bau und einer fiir Biogas zu-
sammengeschlossen. Und es
klappt noch heute. Das liegt
auch an der klaren Aufga-
benverteilung hinter den Ku-
lissen, wie es sich fiir ein Un-
ternehmen gehort. Von der
Bestellung tiber die Buchfiih-
rung bis zum Marketing ist
alles zugeteilt, Im Laden
wechseln sich die Frauen ab,
eine weitere Verkaufskraft
unterstiitzt sie. AuBerdem be-
kommen sie Hilfe in der Hof-
laden-Kiiche,

Dort entstehen Brotaufsiri-
che sowie eingekochtes Obst
und Gemiise, aber auch
Fleisch- und Wurstprodukte,
Suppen und Sofen.

) Vom 2. bis zum 7. Novem-
ber begehen die Betreiberfa-
milien eine Jubildumswoche.
Kunden bekommen 25 Pro-
zent Preisnachlass auf Obst,
Gemiise und Kartoffeln - so-
wie eine Uberraschung. Ein
Fest i’st in diesem Jahr nicht




